
Einladung zur Tagung 

REIMBURSEMENT – AUSSICHTS -
REICHES ARGUMENTIEREN UND
ERFOLGREICHES VERHANDELN 
IN DER PRAXIS

Tagung mit anschließender Mitglieder -
versammlung

Datum: Dienstag, 21. Juni 2022 

Uhrzeit: 10.00 Uhr – 14.45 Uhr

Ort: Jägerstraße 6 
(Ecke Glinkastraße)
10117 Berlin

KONTAKT

Vereinssitz und Geschäftsstelle
Deutsche Fachgesellschaft für Market Access e.V.

Jägerstraße 6

10117 Berlin

Tel. +49 30 229085400

Fax +49 30 229085401 

E-Mail info@dfgma.de

Web www.dfgma.de

ANTWORT

Deutsche Fachgesellschaft 
fu� r Market Access e.V.
Jägerstraße 6, 10117 Berlin
Bitte nutzen Sie möglichst die Anmeldung per E-Mail (Antwort als PDF-Scan).

Falls dies nicht möglich sein sollte, steht alternativ auch eine Fax-Nummer 

zur Verfügung.  

E-Mail info@dfgma.de
Fax +49 30 229085401

Ja, ich nehme an der Tagung der DFGMA e.V. am 21. Juni 2022 teil.  

P DFGMA-Mitglied 90,– Euro   

P Nichtmitglied 250,– Euro  
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REIMBURSEMENT –
AUSSICHTS REI -
CHES ARGUMEN TIE -

REN UND ERFOLG-
REICHES VERHANDELN

IN DER PRAXIS

Wir alle kennen den § 35a SGB V. Im Rahmen des Market Access ist Reimburse -

ment ein zentrales Thema. Aus der Praxis wissen wir, dass keine Anhörung vor

dem Gemeinsamen Bundesausschuss und keine Preisverhandlung mit dem

GKV-Spitzenverband gleich ist. Argumente aussichtsreich vorzutragen und

Verhandlungsziele wirksam zu vertreten sind Herausforderungen, denen sich

Market Access Manager immer wieder aufs Neue stellen müssen.

Bei dem Motto unserer Tagung haben wir den Fokus auf die Reimbursement-

Praxis gelegt. Wo liegen die größten Stolpersteine? Was können wir aus der

Praxis lernen? Mit welchen unerwarteten, kuriosen Verhandlungssituationen sa -

hen sich erfahrene Market Access-Führungskräfte bisher konfrontiert?

Als Fachgesellschaft widmen wir uns diesen Fragen und laden Sie herzlich zu

einem intensiven Gedankenaustausch bei unserer Tagung ein. Wir freuen uns

auf einen spannenden Tag mit interessanten Vorträgen und ausreichend Zeit für

Diskussionen mit Referent*innen und Teilnehmer*innen. 

Direkt im Anschluss an unsere Frühjahrstagung findet unsere jährliche Mit -

gliederversammlung statt, zu der wir alle Mitglieder herzlich einladen. 

Die Fachgesellschaft wurde 2011 gegründet und hat sich unter anderem zum

Ziel gesetzt, Fragestellungen zum Marktzugang und zur Marktbearbeitung 

von pharmazeutischen Produkten sowie von Medizinprodukten zu erörtern und

Denkanstöße zu geben. Zu weiteren Hintergründen zur Fachgesellschaft infor-

mieren Sie sich gerne auf unserer Homepage (www.dfgma.de). 

Da die Teilnahmeplätze begrenzt sind, ist eine vorherige Anmeldung erforderlich.

Wir freuen uns auf Ihre Teilnahme!

Prof. Dr. Ralph Tunder Dr. Marco Penske

1. Vorsitzender 2. Vorsitzender

PROGRAMM

09:30 – 10:00 Uhr Check-In der Teilnehmer*innen

10:00 – 10:15 Uhr Begrüßung und Einführung in das Thema 

Prof. Dr. Ralph Tunder, 1. Vorsitzender DFGMA e.V.

10:15 – 11:00 Uhr Die Value Story als Grundlage erfolgreicher

Verhandlungen im Market Access

Dr. Marc Esser, Geschäftsführer, co.value®

11:00 – 11:15 Uhr Kaffeepause

11:15 – 12:00 Uhr Das Nichtverhandelbare verhandeln – 

EBV mit Krankenkassen aus systemischer Sicht

Prof. Dr. Matthias P. Schönermark, Gründer und

Geschäftsführer, SKC Beratungsgesellschaft mbH

12:00 – 13:00 Uhr Mittagspause

13:00 – 13:45 Uhr Worauf man sich bei Preisverhandlungen einstellen sollte

Dr. Marco Penske, Head Market Access, 

Boehringer Ingelheim

Dr. Willi Schnorpfeil, Geschäftsführender Gesellschafter,

WS Value & Dossier GmbH 

13:45 – 14:30 Uhr Anwendungen der Spieltheorie im Market Access

Dr. Oliver Viehmann, Principal, TWS Partners AG

14:30 – 14:45 Uhr Schlussworte und Ende der Frühjahrstagung

Prof. Dr. Ralph Tunder

14:45 – 15:00 Uhr Kaffeepause

15:00 – 16:15 Uhr DFGMA Mitgliederversammlung

16:15 Uhr Ende der Veranstaltung

Nach jedem Vortrag schließt sich eine Diskussion an.

VERANSTALTUNGSORT 

Jägerstraße 6
(Ecke Glinkastraße)
10117 Berlin


